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Spett.le
Rhoss Spa

Progetto: Sole, Salute e Ambiente
Vi esponiamo un documento contenente le linee essenziali per la nascita di un progetto, patrocinato da associazione d’impresa (o nuova struttura da definirsi), volto a fornire una proposta sistemica al risparmio energetico (ESCO), a salvaguardia dell’ambiente e la salute, nell’ambito di un territorio concordato.

Il piano prevede l’impiego di brevetti e know-how capitalizzati dalla società Mosaico eXPerience Srl (ad oggi finanziati da partner e soci, in materia di risparmio energetico). Il know-how pertinente al Sistema  MXPSOL© è ormai maturo per la commercializzazione, avendo  ampiamente superato fasi di test e sperimentazioni (affrontate con risorse interne), quindi procedere a fasi di applicazione ed ingegnerizzazione in diversi comparti, industriali e residenziali. Progetti ed esecutivi sviluppati da nuovo soggetto, saranno da questo depositati, capitalizzati e protetti da copyright come da diritto sulla proprietà intellettuale, congiuntamente a Mosaico eXPerience Srl. Notevoli attese commerciali vengono dalle attività contigue indotte, sia sul piano immobiliare che industriale.  

Questo documento mira ad offrire elementi per partecipare al progetto (la presenza con una o più quote di conferimenti, materiali o immateriali, referenze sul mercato e garanzie bancarie), definire opzioni su strategie di marketing sinergiche agli obbiettivi delle collegate e/o controllanti, su specifiche linee di forniture, in linea ai canonici tenori di mercato, delineato e dimensionato su un territorio e congruo bacino di utenza (unità abitative).

La presente, restituita siglata per accettazione di reciproca riservatezza (NDA), resta premessa per ogni ulteriore sviluppo dell’incontro.
Distinti Saluti.

Mosaico eXPerience Srl – Vito Lavanga (348-7074119).

MXPSOL© (Mosaico eXPerience SOlar Large)
MXPSOL©  è la proposta di Mosaico eXPerience Srl per il risparmio energetico e ridurre pesantemente nelle aree urbane ed industriali l’emissione di CO2, poggia su 3 tecnologie basilari: collettamento e stoccaggio massivo a costi contenuti, tecnologia impiantistica/termotecnica consolidata. 
MXPSOL© ( http://www.mosaicoxp.it/fad/MES/Helpme/EWOW/LEZIONI/DESK_MXP_ENERGIEFR )
MXPSOL è un set di brevetti e know-how, preposti ad introdurre, in comparti residenziali ed industriali, soluzioni ad IMPATTO ZERO, attraverso tre processi fondamentali: recupero massivo di energia da fonti rinnovabili, stoccaggio massivo a bassa temperatura e gestione dinamica dei volumi energetici in gioco. Gli interventi vengono proposti tanto nel residenziale nuovo che pregresso, introducendo linee di lavoro che aggregano attività di rifacimento facciate e coperture, riassetto dei layout perimetrali degli immobili e riqualificazione architettonica, riassetto delle componenti impiantistiche di distribuzione interna. La soluzione integrata punta ad azzerare l’impiego dei combustibili fossili nel soddisfacimento dei tre principali bisogni energetici: Acqua Calda Sanitaria, Riscaldamento e Raffrescamento (quest’ultima è una domanda in forte espansione). Le applicazioni sono notevoli anche sul piano industriale ed agro-zootecnico, verso cui si apre grande spazio progettuale e di consulenza.

Master Plan - Il piano generale del progetto è rappresentato dai seguenti tre piani Operativo, Economico, Finanziario.

Piano Operativo

Ricerca di mercato – Un piano organico di indagini sulle realtà più attive nella ricerca di competitività e volte a contenere i costi energetici, tanto nel comparto privato che pubblico. I target di riferimento sono gli studi di progettazione, imprese edili, uffici tecnici dei comuni ed enti pubblici in genere, oltre che le direzioni tecniche delle aziende ed utility. Gli immobili destinatari sono sia residenze individuali che condominiali, private e pubbliche, oltre che ogni tipologia di insediamento industriale manifatturiero e agro-zootecnico. Il piano di penetrazione poggia anche sul peculiare momento di transizione del mercato elettrico vincolato a quello libero, contemplando congrue forniture elettriche. Verrà allestito un piano di alleanze strategiche con associazioni di categoria per cooperazioni su fronti estesi sia per qualità che entità di interventi.  

Rete di vendita – Selezione e creazione di professionalità specifiche per una diagnosi tempestiva ed efficace, con conseguente valorizzazione approssimativa degli interventi, quindi stesura dei piani di intervento ed economici, fino alla contrattualizzazione dei servizi: Diritti, Consulenza e selezione dei fornitori con cui si intrattengono studi e relazioni di sinergie commerciali, in particolar modo verso l’attività indotta e contigua alla problematica energetica.

Produzione – I tecnici dell’azienda si pongono a supporto delle attività di progettazione e direzione lavori, al fianco delle strutture preposte dai committenti. Il loro compito specifico é nel dimensionamento energetico degli elementi peculiari e la verifica di congruenza dei prodotti locali adottati. 

Piano Economico

Il piano economico si proietta nei costi e ricavi di 7 esercizi, il primo è di avviamento, prevedono nei costi fissi solo quelli strutturali di logistica per gli operatori (sede e 3 addetti), ogni intervento è previsto time-material con professioni presenti sul mercato di settore. Si ipotizza di aggregare nel settennio un volume inferiore al tre per cento, quindi resta spazio di manovra con networks e partnership sul territorio. In allegato lo strumento per fornitura di consulenza e diritti, forniti a favore degli immobili trasformati con la soluzione ad IMPATTO ZERO. Non sono contemplati i proventi da consulenze nei processi industriali e da attività indotte.

Piano Finanziario

Come da prospetti allegati si evince un fabbisogno finanziario di circa 400.000 euro (a copertura dei costi strutturali del primo triennio), per lo sviluppo di un progetto settennale. Il break-event e previsto già al primo anno di esercizio, essendo in grado di restituire quote capitali ed oneri finanziari, utili più corposi e di interesse strategico per il progetto sono previsti dal terzo esercizio in avanti, in concomitanza degli indici previsti dalla 192/2005 e seguenti ed in relazione agli impegni derivanti dal Protocollo di Kyoto (vedi 2008-2012). 

Quadro sinottico del piano economico e finanziario
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4500,00
3,00
150000,00








900,00
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30000,00


















2008
2009
2010
2011
2012
2013
2014


Resid. u(100mq)
4000
150
300
600
600
950
950
950
4500

Ind. u(500mq)
5000
15
30
120
135
150
200
250
900












Ricavi

675000
1350000
3000000
3075000
4550000
4800000
5050000
22500000

Diritti a

337500
675000
1500000
1537500
2275000
2400000
2525000
11250000

Consulenze b

202500
405000
900000
922500
1365000
1440000
1515000
6750000

Proventi Comm. C

135000
270000
600000
615000
910000
960000
1010000
4500000












Costi

369750
619500
1230000
1257750
1803500
1896000
1988500
9165000

Marketing

67500
135000
300000
307500
455000
480000
505000
2250000

Rete Vend.

81000
162000
360000
369000
546000
576000
606000
2700000

Produzione

101250
202500
450000
461250
682500
720000
757500
3375000

Infrastruttura

120000
120000
120000
120000
120000
120000
120000
840000












MOL

305250
730500
1770000
1817250
2746500
2904000
3061500
13335000

Amm. BK

69264
69264
69264
69264
69264
69264
69264
484845

Amm. Inv MXP

100000
150000
250000
250000
250000
250000
250000
1500000

UTILE

135986
511236
1450736
1497986
2427236
2584736
2742236
11350155












ROI Quote (20%)
400000,00
7
26
73
75
121
129
137
568

NB 

due quote base sono riservate ad MXP

due quote destinate ad ulteriori investitori terzi 

una quota per nome/referenza e garanzie per start-up (Rhoss, IRSAP)  































NB –  I contenuti sono autentici,  riservati e protetti dal diritto sulla proprietà intellettuale
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