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Accordo riservato  - Luogo

data         

(Foro di riferimento:  Milano)

Cliente: Spett.le Condominio  X-Y
Via Garibaldi 1 – Saronno (MI)

 P.Iva:  …………………
C/a Amministratore

Oggetto: Accordo commerciale – Contratto di consulenza
 

Premesso che ESAE Srl, si occupa di ricerche e studi per il risparmio di energie primarie in ambito agro-zootecnico ed alimentare, industriale, residenziale e terziario, nell'ottica di attuare il Trasferimento Tecnologico al mercato di queste attività, si rende disponibile per consulenze di carattere strategico a terze parti, supportato da rilevanti relazioni industriali ed accademiche. Il Fornitore (espresso in epigrafe) e la Controparte, convengono quanto segue: 

 

Gestione UPC (Utilities Performance Contract) è un contratto di consulenza, tra fornitore e cliente, in cui il fornitore cura alcuni servizi del cliente (tra: acqua, luce, gas, reflui, umido, ...indicizzati ISTAT/GAS). Per la durata del contratto, coerente agli interventi relativi ai servizi presi in carico (decennale con opzione di uscita anticipata, attualizzando i proventi desunti dal primo triennio), i contraenti ripartiscono i proventi del risparmio conseguito nella gestione (economica e fiscale), tra prima e dopo gli interventi (se nuovo si valuta il mercato contiguo). Nei computi si valutano GradiGiorno, m2/m3, persone ed ogni dato oggettivo e sensibile, relativi ai servizi presi in carico. Piano operativo e priorità di interventi emergono da studio di fattibilità (il cui onere, a titolo di anticipazioni,  non eccede il corrente esercizio annuale, verrà computato in acconto prezzo nel piano generale varato). Si conviene il ricorso prevalente al proprio network ed al mercato locale, con gare private e prelazioni ai contraenti (previo impegno alla tutela delle rispettive proprietà intellettuali). La “Gestione UPC” procede come da seguenti fasi: 

a) Sottoscrizione del presente accordo commerciale
b) Audit preliminare e pre-fattibilità (non onerosa)
c) Audit avanzato e Fattibilità (fasi onerose), culminano nella stesura della proposta tecnologica e pertinente piano economico finanziario (con garanzia di rendimento energetico), che sarà sottoposto alla committenza ed enti finanziatori. L’onere sarà computato in acconto prezzo sull’ intera commessa varata,
d) Implementazione e collaudo della proposta tecnologica

e) Coordinamento, monitoraggio e manutenzione predittiva ed implementativa, governo delle performance
f) Gestione economica e rendicontazione con regolamento degli emolumenti (su basi trimestrali).

Per accettazione (Cliente) ______________________________

Per accettazione (Fornitore) ______________________________

Il presente documento è da ritenersi autentico, riservato e coperto dal diritto sulla proprietà intellettuale
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